
Внедрение УПП в 
территориально-

распределенной сети 
розничных магазинов

Бахтина Мария, руководитель проектов

Группа компаний «Форт»



Участники: ГК Форт

• 1С:Франчайзи, 1С:Консалтинг, ЦКП, ЦСО
• Более 60 сотрудников в Киеве, более 120 

по Украине
• Первые места в рейтинге ЦКП, V8 в 

Украине



Участники: компания «Джем 
Медиа»

• Одно из направлений бизнеса корпорации 
«Акустика»

• Сеть розничных магазинов мультимедийной 
продукции

• 14 магазинов в Восточном регионе Украины
• Центральный офис в Днепропетровске
• централизированные управленческие функции 

(планирование, бюджетирование, закупки, 
бухгалтерия)

• Около 100 сотрудников



КЛЮЧЕВЫЕ ЗАДАЧИ ВНЕДРЕНИЯ 1С8

• Управление взаиморасчетами с поставщиками.
• Управление складом.
• Характеристики магазинов.
• Особенности учета товаров.
• Автоматизация заказа поставщику и распределения 

оприходованного товара по магазинам.
• Управление розничными продажами.
• Ценообразование.
• Обмен данными между магазинами и центральным 

офисом.
• Управление денежными средствами.
• Подключение торгового оборудования.
• Роли пользователей.



Обмен данными между конфигурациями
• Бухгалтерия – обмен данными между центральной базой и бухгалтерией
• Удаленные офисы – обмен данными между центральной базой и магазинами



Управление розничными продажами.

•Должна существовать возможность распечатки ценников на товары.
•Должна существовать возможность автоматической печати чека, кассовых 
отчетов и выполнения служебных операций на фискальном регистраторе 
«Мария»
•В каждом магазине должны быть доступны для просмотра остатки товаров 
других магазинов (в том числе остатки товаров виртуальных складов 
«Товары в пути»).
•Должна быть предусмотрена возможность использования накопительных 
дисконтных карт, а также акционных и ручных скидок.
•Должна быть предусмотрена возможность задания номенклатурных позиций 
для который действует дисконтная карта, а также возможность указания 
позиций на которых она не распространяется
•Скидка по дисконтной карте должна определяться автоматически в 
зависимости от шкалы для накопленныой суммы продажи.
•В случае пересечения действия двух типов скидок, применяется 
максимальная из них.
•Сумма продажи со скидкой прибаляется к накопленной по дисконтной карте 
сумме
•Интерфейс кассира должен соответствовать интерфейсу кассира 
конфигурации «Управление торговлей для Украины».
•Чеки не должны сворачиваться в конце дня в один отчет о розничных 
продажах.



Дисконтная программа в УПП



Доработки по дисконтной программе



Автоматизация заказа поставщику и распределения 
оприходованного товара по магазинам.

 1)В системе должен быть разработан механизм автоматического 
формирования заказа поставщику в соответствии со следующим 
алгоритмом:

•указывается поставщик и (возможно) регион для заказа;
•для каждого товара и магазина анализируются продажи за заданный период;
•для каждого товара и магазина назначается и анализируется на дату заказа страховой запас;
•заказ формируется отдельно для каждого поставщика и для всех магазинов (или для всех 
магазинов выбранного региона);
•в разработанной новой форме на пересечении товар-магазин автоматически показываются 
продажи за период, текущий остаток, страховой остаток и рассчитанный по определенной 
формуле на основании данных о продажах, страхового и текущего остатков рекомендуемый 
запас;
•должна существовать возможность ручного изменения рекомендуемого заказа.

2)В системе должен быть разработан механизм автоматического 
формирования перемещений на магазины в соответствии со следующим 
алгоритмом:

•на дату перемещения вновь рассчитывается рекомендуемый заказ в соответствии с 
алгоритмом п. 1);
•на основании рассчитанного рекомендуемого заказа, фактического прихода товара, 
страхового и фактического остатков товара на магазинах по определенной формуле 
рассчитывается рекомендуемое количество к перемещению на магазины:
•должна существовать возможность ручного изменения рекомендуемого к перемещению 
товара.



Автоматизацизация переоценки товаров



Автоматизация перемещений на магазины



Управление складом.
•Магазины должны быть распределены по регионам (дополнительный реквизит «Регион» 
справочника «Склады»). Продажи должны анализироваться в разрезе регионов.
•Должна быть предусмотрена возможность разделения складских остатков по признаку качества 
(брак)
•При перемещении между складами (и магазинами) товар изначально должен перемещаться на 
виртуальный склад «Товары в пути».
•Должна существовать возможность перемещения товаров между магазинами, при этом необходимо 
обязательное подтверждение категорийного менеджера центрального офиса.
•При поступлении товара из магазина в магазин должно происходить сравнение розничных цен 
магазина-отправителя и магазина-получателя. В случае их отличия выделять цветом эти позиции 
товаров для возможности распечатки новых ценников.



Управление взаиморасчетами с поставщиками.

•В системе должны быть предусмотрены следующие возможные варианты 
формы оплаты: предоплата, оплата с отсрочкой платежа.
•Должна быть предусмотрена возможность принятия товаров на комиссию.
•Должна быть предусмотрена возможность наличной и безналичной оплаты.



Управленческий план счетов



Результаты на сегодня
• Переведена на новую систему центральная 

база, 14 магазинов и бухгалтерия. 
• Консолидация данных в центральном офисе
• Построение управленческого баланса и другой 

управленческой отчетности
• В настоящее время стартовал проект внедрения 

подсистем планирования и бюджетирования 
(этап разработки ТЗ)



Спасибо за внимание!
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